Beratungspool-Netzwerktreffen, Freitag, 13. Januar 2012

ELEVATOR PITCH - WIRKSAMES SELBSTMARKETING MIT DER KURZEST-PRASENTATION
Machen Sie einen Unterschied!

«Was machen Sie eigentlich beruflich?» Eine einfache Frage, haufig gestellt auf Tagungen, in
Seminaren, bei Erstgesprachen, in Telefonaten und nicht zuletzt bei privaten Begegnungen.
Und noch haufiger gedacht beim Besuch Ihres XING-Profils, beim Studieren Ihrer Website
oder beim Betrachten Ihrer Videoprasentation.

Jeder Moment der Aufmerksamkeit, welche Ihnen zuteil wird, ist eine gute Chance zur
Anbahnung eines Geschaftskontaktes. Egal ob mindlich oder schriftlich, live oder aus der
Retorte: auf die packende Verpackung kommt es (auch) an. Mit Ihrer Selbstdarstellung gilt
es, den Gesprachspartner neugierig zu machen. Kurz, knackig, mit wenigen Worten. Wie
das geht, verraten die Regeln des so genannten Elevator-Pitches («Aufzugsprasention»), der
Kurzvorstellung.

Wie agieren Sie professionell, wenn die Frage nach Ihrer Tatigkeit gestellt wird? Haben Sie
jeweils die treffende Antwort parat? Und kénnen Sie diese Uberzeugend riberbringen?

An diesem Netzwerktreffen erfahren Sie, worauf es bei Ihrer Selbstdarstellung Uber die ver-
schiedenen Kommunikationskandle ankommt. Und Sie erarbeiten fir sich eine kurze, prag-
nante und «merkwirdige» Prasentation Ihrer Geschaftsidee oder Ihres Angebots flir eine
mundliche Situation, fir Ihr Profil in Social Medias oder fir Ihr Videostatement. - Im Kreis
von Kolleginnen und Kollegen kénnen Sie diese anschliessend zu «testen».

Ablauf
13.30 Interaktives Impulsreferat «Wirksames Selbstmarketing mit einer Klirzest-Prasenta-
NEU! tion. Der passende Elevator Pitch flir verschiedene Zwecke».
Erarbeiten der eigenen Selbstdarstellung in Kleingruppen
Pause
Prasentation der Selbstdarstellungen, Feedback, Vertiefung, Fazit
Abschluss: Lessons learned, Auswertung, Ausblick
17.00 fakultativ: Apéro

Vorbereitung
Fokus des Elevator Pitchs Uberlegen, eigene Postionierung defnieren, Unterlagen mitbringen.

Moderation
Olivier Inhelder, Beratungspool

Teilnehmerinnen und Teilnehmer
BeraterInnen, TrainerInnen, Coachs

Anmeldung

Per Post, E-Mail oder Online-Formular an
Beratungspool - Hirzbrunnenallee 7 - 4058 Basel - office@beratungspool.ch
www.beratungspool.ch/fuer_anbieter/netzwerk/netzwerktreffen/anmelden
Die Platze werden in der Reihenfolge des Anmeldeeingangs vergeben.

Kosten

CHF 80.- inbegriffen sind Workshop, Kaffeepause, Apéro, Raummiete und Medien, Doku des
Netzwerktreffens (Handout und/oder Unterlagen zum Workshop, Visualisierungen der
Ergebnisse). Es wird eine Rechnung verschickt.

Geschaftsbedingungen: www.beratungspool.ch/fuer_anbieter/netzwerk/netzwerktreffen/agb

ort

Zentrum Karl der Grosse - Kirchgasse 14 - 8001 Zurich
Tel. +41 (0)44 251 90 70 - Fax +41 (0)44 251 91 03
E-Mail: zentrum.karl@sd.stzh.ch - Internet: www.stadt-zuerich.ch/karldergrosse
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Das Zentrum Karl der Grosse liegt unmittelbar neben dem Grossmiinster und ist vom
Hauptbahnhof Zirich in 15 min. zu Fuss erreichbar.
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